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Point Break
Presentazione del sistema
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● Point Break è il nuovo sistema di biglietteria su Linux con controllo 
accessi, biglietto a casa, stampa del biglietto su qualsiasi stampante, 
anche su carta comune. E inoltre prenotazioni e prevendite iPhone, 
Android, SMS, WEB, Call Center.

● Point Break è un sistema completamente nuovo, interamente 
sviluppato in ambiente Linux: la cassa utilizza Firefox per accedere a 
tutte le funzioni di vendita, la stampa del titolo di accesso può essere 
fatta con qualsiasi stampante - anche usando carta comune - e può 
avvenire all'interno o all'esterno del locale; il cliente può stampare a 
casa il titolo di accesso e presentarsi direttamente allo "strappo" per 
la vidimazione, grazie alla funzionalità di controllo accessi tramite 
barcode.
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Qualsiasi esercizio commerciale può diventare una cassa del 
cinema, se dispone di un computer, un accesso a internet e 
una qualsiasi stampate.
Il cliente può prenotare il posto oppure comprare direttamente 
il biglietto a casa, tramite smartphone oppure al totem: Point 
Break infatti dispone di totem a basso costo che possono 
integrare efficacemente le attività di vendita all'interno o 
all'esterno del locale, oltre a essere già integrato con tutte le 
tecnologie mobile (iPhone, Android, etc.).
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Niente più file, niente più colli di bottiglia in cassa o allo 
strappo: con Point Break il cliente arriva al cinema disponendo 
già del biglietto, su carta o nel proprio smartphone. In questo 
modo l'esperienza del consumatore migliora e il Cinema non ha 
più la necessità di espandere le postazioni di vendita per far 
fronte ai picchi stagionali. Meno casse, meno computer che 
possono rompersi, meno costi di assistenza.

Point Break è il prodotto perfetto per il multiplex che 
desidera gestire il flusso del pubblico senza criticità, 
eliminando le preoccupazioni che accompagnano qualsiasi 
successo al botteghino; ma è anche il prodotto perfetto 
per il piccolo locale che desidera contenere i costi, che non 
ha grandi volumi di pubblico da gestire e che quindi non 
vede la necessità di investire in costose apparecchiature 
hardware.
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PERCHE' IL CONTROLLO ACCESSI
La normativa sulla smaterializzazione del titolo di accessi consente al Comparto Spettacolo di 
gestire l'emissione dei titoli di accesso in modo digitale, purché sia presente un sistema di 
controllo accessi in grado di registrare l'accesso dello spettatore.
Con questa soluzione si può allontanare dal Cinema – o dall'Esercizio più in generale – il 
momento di acquisto del titolo di accesso:

● niente più code: lo spettatore va direttamente allo strappo
● minori costi di infrastruttura: meno postazioni di vendita per gestire i flussi
● minori costi di assistenza: meno postazioni = canoni di assistenza più bassi
● meno guasti: meno postazioni = meno computer che possono guastarsi
● migliore qualità per lo spettatore: meno code = maggiore soddisfazione del Cliente
● maggiori ricavi:  ogni acquisto all'esterno dell'Esercizio è una prevendita.   Allontanare il 

momento di acquisto dall'Esercizio significa non solo avvicinarsi di più al Cliente ma 
trasformare le vendite ordinarie in prevendite, con tutti i benefici economici derivanti.
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E non è tutto:
Point Break è assolutamente gratuito.
Point Break: prova il meglio, è gratis!
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